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Podstawy wykorzystania Al w firmie — jak zacza¢ szybko i skutecznie

O czym bedzie mowa:

1. Czym naprawde jest Al i jak
dziata?

2. Najprostsze zastosowania dla
przedsiebiorcow.

3. 11 zasad skutecznej
wspotpracy z Al.

4. Porownanie najwazniejszych
modeli — ktory do czego?

5. Jak wykorzystac Al przez 7 dni
— plan dziatania.



Czym jest
MLL -
Multi-

Language

Learning?
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To uczenie sie przez Al wielu
jezykow réwnolegle.

Model nie tylko ttumaczy — on
rozumie sens i kontekst, nawet
jesli dane s3 po angielsku, a
pytanie po polsku.

Dzieki MLL mozemy zadawac
pytania w naszym jezyku i

otrzymywac odpowiedzi oparte
na wiedzy z catego Swiata.
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/

Jak dziata model
jezykowy Al?

* Model Al dziata jak
superzaawansowana wersja gry w
przewidywanie kolejnych stéw.

* Nie 'rozumie’' jak cztowiek — tylko
na podstawie ogromnej ilosci tekstow
przewiduje najbardziej
prawdopodobne kolejne stowa.

* Dzieki temu potrafi tworzy¢ spdjne
i sensowne odpowiedzi.
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Co znaczy
'‘przewidywanie
nastepnego stowa'?

* Model nie mysli —tylko
przewiduje.

 Jesli wpiszesz: 'Dzi$ wypitem
filizanke...", to najbardziej
prawdopodobnym kolejnym
stowem bedzie 'kawy'.

* Model analizuje setki tysiecy
podobnych sytuacji i wybiera
najczesciej pasujgcy wariant.




B Pytanie: 'Dlaczego niebo jest niebieskie?"'

Al:

Jak Al
buduje

~%.  1.Rozpoznaje temat (nauka, atmosfera).

odpowiedz
— przyktad

2. Przewiduje strukture odpowiedzi.

3. Krok po kroku dobiera kolejne stowa:
'Niebo wydaje sie niebieskie, poniewaz...'

% g 4. Koniczy odpowiedz, gdy wyczerpie
temat.




Podsumowanie
— co warto
zapamietac?

@
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Al nie ma swiadomosci
— ale genialnie przewiduje
stowa.

Buduje odpowiedz
stowo po stowie — na
podstawie kontekstu.

Potrafi dziata¢ w wielu
jezykach jednoczesnie
(MLL).

To narzedzie — im lepiej
je prowadzisz, tym wiecej z
niego wyciggniesz.
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PRAKTYCZNE
WSKAZOWKI

2. Jak efektywnie korzystac¢ z Al -
11 zasad pracy z Al, ktore oszczedzaja czas
i zwiekszajg skutecznosc¢:

*Traktuj Al jak stazyste

*Okresl jezyk i styl na poczatku

*Nowy temat = nowa rozmowa (i nie mieszaj tematow)
*Nie oceniaj Al po pierwszej odpowiedzi

*Najpierw szkic, potem iteracje

*Informuj o zmianach celu lub zatozen

*Podaj przyktad stylu i celu

«Zapisuj kontekst — Al nie pamieta historii rozmoéw
*Numeruj i taguj rozmowy

*Dziel projekty na osobne watki — kazdy z wtasnymi
zasadami

*Tworz watek gtowny — centrum Twojej wspotpracy z Al
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. 1. Traktuj Al jak stazyste

Al nie wie, co masz na mysli, dopdki mu tego nie powiesz. Traktuj je jak nowego, zdolnego stazyste w
firmie — potrzebuje jasnych instrukgcji, konkretnego zadania i zrozumienia celu, zanim zacznie pracowac.
Nie wystarczy rzuci¢ hasto ,zréb oferte”. Lepiej powiedzie¢, dla kogo ma by¢ oferta, w jakim stylu, co ma
zawieraC i jaki efekt chcesz osiggnac.

To nie ogranicza Al — przeciwnie, daje mu mocny punkt wyjscia.

& Przyktad:

&K ,Napisz oferte.”

,Napisz oferte dla klienta indywidualnego szukajacego paneli fotowoltaicznych do domu 120 m?2.
Zalezy mi na prostym, przekonujgcym jezyku, ktéry podkres$la oszczednosci i bezpieczenstwo.”

Im wiecej dasz kontekstu — tym lepszg dostaniesz odpowiedz.
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. 2. Okresl jezyk i styl na poczatku

Wyjasnienie:

Na samym poczatku rozmowy poinformuj Al, w jakim jezyku ma odpowiadac (np. polski, angielski) oraz
w jakim stylu komunikacyjnym ma by¢ utrzymana odpowiedz: formalnym, swobodnym, eksperckim,
technicznym, emocjonalnym itd.

Al potrafi pisa¢ w bardzo réznych tonach — ale musi wiedzieé, czego od niego oczekujesz.

Dlaczego to wazne:

Jesli nie okreslisz stylu, Al moze uzy¢ domysinego tonu (np. podrecznikowego albo marketingowego),
ktory nie pasuje do Twoich odbiorcow.

W przypadku dtuzszych projektéw (np. tworzenie wielu postow, stron internetowych) spdjnosc stylu jest
kluczowa.

Przyktady:

,Pisz po polsku, jezykiem prostym, ale z eksperckim tonem. Nie uzywaj zargonu technicznego.”

»Napisz post w stylu luznym, z odrobing humoru, ale bez przesady. Docelowa grupa to wtasciciele
matych firm.”
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. 3. Nowy temat = nowa rozmowa (i nie mieszaj tematow)

W jednej rozmowie trzymaj sie jednego tematu. Jesli chcesz poruszyc cosS innego — rozpocznij
nowy czat albo wyraznie zaznacz zmiane. Al dziata najlepiej, gdy kontekst jest spojny i
nieprzerwany.

Mieszanie tematow — np. w jednej rozmowie prosisz o oferte, potem analize Excela i jeszcze post
na social media — powoduje chaos. Al zaczyna tgczy¢ niepowigzane rzeczy albo odpowiadaé w
ztym stylu.

Jesli wrdcisz do starej rozmowy z historii — Al pamieta jej tres¢. Ale w nowym czacie wszystko
zaczyna sie od zera. Wtedy musisz przypomniec, o co chodzifo.

S Przyktad:

K ,zréb oferte. A teraz przelicz dane z Excela.”

Nowy czat: ,, Analiza kosztdw energii w arkuszu kalkulacyjnym — ponizej dane wejsciowe.”
Lub: ,,Zmieniamy temat — teraz nowy watek: dane do Excela.”

Spodjnosc¢ tematu = wieksza trafnosc i porzgdek w Twojej pracy z Al.
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. 4. Nie oceniaj Al po pierwszej odpowiedzi

Pierwsza odpowiedz Al to tylko punkt wyjscia — robocza wersja, ktdrg mozesz wspodlnie z nim
rozwijac. Jesli nie trafi od razu, to nie znaczy, ze , Al sie nie nadaje” — to sygnat, ze warto
doprecyzowacd zadanie.

Al najlepiej dziata, gdy traktujesz je jak wspodtpracownika: dajesz informacje zwrotng, poprawiasz
kierunek, prosisz o wersje alternatywng albo doprecyzowanie wybranej czesci.

Nie oczekuj perfekcji od pierwszego zdania — najwieksza sita Al tkwi w iteracjach.

& Przyktad:

»Zacznijmy od szkicu. Potem razem go poprawimy.”

,Dobre wprowadzenie, ale potrzebuje wiecej konkretdw i mocniejsze zakonczenie.”

¥ ,To mi sie nie podoba. Zréb co$ innego.” — bez wskazéwek Al zgaduje od nowa.
Poprawiajgc Al, uczysz je lepiej rozumieé Twoj styl i potrzeby.
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. 5. Najpierw szkic, potem iteracje

Najlepszym sposobem pracy z Al jest zaczynanie od wersji roboczej — szkicu, ktéry mozna stopniowo
udoskonalaé. Nie oczekuj perfekcyjnego tekstu od razu — potraktuj pierwszg wersje jako fundament.
Popros o szybki szkic, a potem go dopracuj, krok po kroku: skro¢, rozwin, zmien styl, dodaj konkrety. Al
jest bardzo dobre w nanoszeniu poprawek, gdy wie, czego oczekujesz.

Taki sposdb pracy oszczedza czas, zmniejsza frustracje i daje Ci wiekszg kontrole nad efektem
koricowym.

’ Przykfad:

,Zrob szkic posta o nowej ustudze leasingowej. Nie musi by¢ idealny — potem go wspadlnie
dopracujemy.”

,OK, teraz skroc¢ ten tekst do 700 znakow i dodaj CTA na koncu.”

Al to idealny partner do pracy iteracyjnej — wykorzystaj to.
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. 6. Informuj o zmianach celu lub zatozen

Wyijasnienie:

W trakcie jednej rozmowy czesto zmienia sie kierunek — zaczynasz od stworzenia oferty, ale potem
chcesz jg zamieni¢ w prezentacje, albo zaczgé nowy watek. Al tego nie ,,zauwazy”, dopdki mu o tym
nie powiesz.

Traktuje kazde Twoje kolejne polecenie jako kontynuacje poprzedniego tematu — chyba ze
wyraznie zaznaczysz zmiane.

Dlaczego to wazne:

Bez tej informacji Al moze dalej pisac tekst w poprzednim stylu, z nieaktualnymi zatozeniami, albo
generowac zbedne dodatki. Z czasem robi sie z tego chaos.

Przyktad:

JJeraz zmieniamy kierunek — zamiast oferty dla klienta B2C, zrob wersje na prezentacje dla
inwestora.”

,Chce teraz zrobic¢ z tego liste kontrolng z krotkimi punktami — nie potrzebuje juz tekstu
petnymi zdaniami.”
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. 7. Podaj przyktad stylu i celu

Al lepiej trafi w ton i forme wypowiedzi, gdy pokazesz mu konkretny przyktad
lub doktadnie opiszesz, co chcesz osiggnac.

Powiedz:

— do kogo piszesz (np. klient, inwestor),

— jaki ma by¢ efekt (np. zacheta, refleksja),

— jaki styl (np. osobisty, formalny, z humorem).

& Przyktad:

,Potrzebuje krotkiego posta na LinkedIn — styl osobisty, spokojny, z
refleksjg i pytaniem do odbiorcéw.”

K , Napisz coé o rozwoju osobistym.” — zbyt ogdlne.

Chcesz, zeby Al pisato trafniej? Pokaz mu wzor albo cel.
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. 8. Zapisuj kontekst — Al nie pamieta historii rozmow

Wyjasnienie:

Al nie ,widzi” Twojej historii rozmoéw z innymi czatami — nawet jesli sam do niej mozesz wrdcic. Jesli
chcesz kontynuowac przerwany watek, musisz sam przypomniec Al, o co chodzito — najlepiej krotkim
streszczeniem lub cytatem.

Jak to dziata technicznie:

Al ma dostep tylko do tej rozmowy, ktdrg aktualnie widzi. Gdy otworzysz nowy czat, pamiec sie ,czysci”.
Jesli wrdcisz do starej rozmowy (np. sprzed miesigca) — wtedy ma peten kontekst.

Dlaczego to wazne:

Bez przypomnienia, Al nie bedzie wiedzie¢, kim jestes, o czym rozmawialiscie, czego oczekujesz. To jak
rozmowa z kims, kto nie wie, kim jestes, dopdki nie przedstawisz sie jeszcze raz.

Przyktad poprawnego przypomnienia:

W tej rozmowie kontynuujemy kampanie hotelu. Oto przypomnienie poprzednich ustalen: 1) target:
goscie indywidualni, 2) styl: emocjonalny, 3) cel: rezerwacje przez strone WWW.”



Podstawy wykorzystania Al w firmie — jak zacza¢ szybko i skutecznie

. 9. Numeruj i taguj rozmowy

Wyjasnienie:

Wprowadzajgc prosty system numeracji i tagdw, znaczgco ufatwiasz sobie orientacje w
rozmowach — zwfaszcza gdy korzystasz z Al regularnie. Tagi pomagajg Ci pdzniej tatwo wyszukac
konkretng tresé lub zebraé wszystkie rozmowy z danego tematu (np. #szkolenieAl, #cenyenergii,
#projekt2025).

Dodatkowo — automatyzacja:

Mozesz poprosic¢ Al, zeby sam zaproponowat tagi pod koniec rozmowy oraz zarejestrowat je w
watku gtownym, co utrzyma porzadek.

Dlaczego to wazne:

Gdy po tygodniu lub miesigcu chcesz wréci¢ do jakiegos fragmentu, wystarczy ze przeszukasz
swoje rozmowy po tagach lub numerze, a nie bedziesz przewijaé catg historie.

Przyktad:

Tytut rozmowy: [#011 | prezentacja dot. Al]

Tagi: #prezentacja, #szkolenieAl, #copywriting

Prosba do Al:, Na koniec zaproponuj tagi i zapisz je w zasadach gtdwnego watku.”
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. 10. Dziel projekty na osobne watki — kazdy z wtasnymi
zasadami

Wyjasnienie: Kazdy projekt powinien by¢ osobnym czatem lub zestawem rozméw, z okreslonym celem,
stylem, formatem i jezykiem.

Dlaczego to wazne: Al dziata najlepiej, gdy ma staty, jasno okreslony kontekst i nie mieszasz tematéw.
Przyktad projektow:

— Strategia rozwoju firmy — styl analityczny

— Marketing hotelu — styl promocyjny, emocjonalny

— Szkolenie Al — styl edukacyjny, przejrzysty

— Automatyzacja Excela — styl techniczny
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. 11. Tworz watek gtéwny — centrum Twojej wspotpracy z Al
Wyjasnienie:

Watek gtéwny to osobna rozmowa lub plik, w ktorym zapisujesz wszystkie zasady, style i strukture Twojej
pracy z Al. To miejsce, w ktérym prowadzisz catoSciowe ustalenia — nie wykonujesz tu zadan, ale
zarzgdzasz catym systemem wspotpracy.

Co powinno sie znalez¢ w watku gtownym?

— Lista aktualnych projektow z krotkimi opisami

— Ustalony system numeracji i tagowania

— Preferowane style pisania dla réznych projektow

— Lista regut (np. , kazda rozmowa ma numer i tag”)

— Wytyczne co do dtugosci odpowiedzi, jezyka, formatu

Dlaczego to wazne:

Jesli prowadzisz wiecej niz 3—4 projekty, bardzo tatwo sie pogubié. Watek gtéwny dziata jak ,,centrum
dowodzenia” — spina wszystko w jedng logiczng strukture.

Przyktad zastosowania:

,W tym czacie ustalamy, jak wyglgda system pracy:

— Projekty majg wtasne rozmowy

— Numerujemy je od #001

— Dodajemy tagi

— Styl dla klienta X: swobodny, emocjonalny

— Styl dla projektu leasing: ekspercki, techniczny”
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w firmie — jak zaczg¢ N .
szybko i skutecznie dla przedsigbiorcov

* 2. Najtatwiejsze zastosowania dla
przedsiebiorcow

e Tworzenie: ofert, maili, opiséw produktow, :—
wpisdw na strone lub do social mediow. Y

* Pomysty marketingowe: generowanie haset,
tresci reklamowych, nazw produktow.

* Analiza dokumentéw: podsumowania
umow, ttumaczenia, streszczenia pism.

e Tworzenie harmonogramow, checklist,
propozycji zadan, odpowiedzi do klientéw.

* To wszystko bez koniecznosci znajomosci
technicznej — wystarczy dobrze zadac pytanie.

Al
{
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I Slajd 2.1 — Tworzenie ofert, maili, opiséw produktow

Nagtéwek:
[T Zautomatyzuj tworzenie ofert i komunikacji z klientem

Opis:
Al sSwietnie sprawdza sie w generowaniu ofert dopasowanych do potrzeb konkretnego
klienta. Nie musi pisa¢ za Ciebie wszystkiego — ale moze przygotowac¢ 80% tekstu, ktory

tylko dopracujesz.

Przykiad z zycia:
Firma instalacyjna, ktéra wczesniej odpowiadata na zapytania recznie, zaczeta uzywac Al
do tworzenia ofert — skrocito to czas odpowiedzi z 40 minut do 8.

Przykladowy prompt (zgodny z zasadami pracy z Al):

LJestem wiascicielem firmy instalacyjnej z 15-letnim doswiadczeniem. Tworze oferte dla
klienta, ktory ma dom 140 m? z poddaszem uzytkowym i zalezy mu na oszczednym
systemie ogrzewania opartym o OZE (pompa ciepta + fotowoltaika). Zalezy mi na tym, by
oferta byta profesjonalna, ale zrozumiata dla laika, i zawierata 3—5 korzysci dla klienta. Zrob
wersje mailowg i osobno oferte w punktach jako PDF. Uzyj jezyka rzeczowego, spokojnego,
ale przekonujgcego. Format: najpierw mail, potem tres¢ PDF.”
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I Slajd 2.2 — Generowanie pomystéw marketingowych

Nagiéwek:
&7 Potrzebujesz haset, pomystéw na kampanie, oferte? Al Cie odcigzy

Opis:
Zamiast zmuszac sie do kreatywnosci pod presjg, popros Al o zestaw inspiracji,
dopasowanych do Twojej branzy, wartosci i grupy docelowe;.

Przyktad z zycia:

lokalnej piekarni chciat zrobi¢ kampanie ,powro6t do tradycji” — Al pomogto wygenerowac
hasto ,Smak, ktory pamietasz z dziecinstwa” oraz propozycje grafik z rustykalnym
klimatem.

Przykiadowy prompt:

~Jestem wiascicielem piekarni rodzinnej, ktéra od 30 lat dziata w matym miescie. Planuje
kampanie na social media promujgcg powrot do tradycyjnych receptur. Zalezy mi na
przekazie emocjonalnym, nawigzujgcym do wspomnien z dziecinstwa. Moja grupa
docelowa to osoby 30+, lokalni mieszkancy. Wymysl| 5 haset reklamowych oraz 3 pomysty
na grafiki, ktére mozna pokazac na Facebooku i Instagramie. Styl: ciepty, emocjonalny,
prosty.”
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B Slajd 2.3 — Analiza dokumentéw, umoéw, regulaminéw

Nagtowek:
Q Przeczyta za Ciebie trudne dokumenty — i ostrzeze, gdzie warto uwazac

Opis:
Al potrafi wyciggng¢ kluczowe punkty z dtugiej umowy, wskazac nietypowe zapisy i
przettumaczy¢ prawniczy zargon na ludzki jezyk.

Przykiad z zycia:
Przedsiebiorca z sektora ustug IT zauwazyt dzieki Al, ze jego nowy kontrakt B2B zawiera
zapisy przenoszgce petng odpowiedzialnos¢ za dane klienta — mimo ze hosting byt

zewnetrzny.
Przyktadowy prompt:

~Jestem wtascicielem matej firmy IT | wtasSnie otrzymatem umowe wspofpracy z duzym
klientem. Wklejam ponizej tres¢ umowy (ok. 6 stron). Prosze: 1) streszcz kluczowe punkty,
2) wypisz wszystkie zobowigzania mojej firmy, 3) zaznacz ryzykowne zapisy — szczegolnie
dotyczgce odpowiedzialnosci, danych osobowych i kar umownych. Format: punktowy,
prostym jezykiem, bez terminologii prawniczej.”
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I Slajd 2.4 — Thumaczenia i podsumowania

Nagtowek:
@ Twdj osobisty ttumacz i redaktor pod rekg 24/7

Opis:
Al nie tylko ttumaczy z jezyka na jezyk — potrafi skraca¢, upraszczac¢ i dopasowywac ton
wypowiedzi do réznych odbiorcow.

Przyktad z zycia:
Polska firma eksportujgca meble poprosita Al o przettumaczenie katalogu handlowego i
dopasowanie jezyka do klientow B2B z Francji — Al dostosowato ton komunikacji zgodnie z

lokalnym stylem biznesowym.

Przykiadowy prompt:

~Jestem menedzerem sprzedazy w firmie produkujgcej meble premium. Przesytam tekst
oferty w jezyku polskim — przettumacz go na angielski biznesowy (UK), zachowujgc
profesjonalny, ale lekko przyjazny ton. Zwro¢ uwage, by nie byt zbyt sztywny, ale tez nie
zbyt potoczny. Oferta dotyczy stotu konferencyjnego z litego drewna, kierowana do
architektow wnetrz. Format: gotowy mail ofertowy + osobno wersja do katalogu PDF.”
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B Slajd 2.5 — Checklisty, harmonogramy, planery

Nagtéwek:
Organizacja i plan dziatania gotowe w kilka minut

Opis:

Al moze pomdc Ci stworzy¢ szczegdtowy plan wdrozenia projektu, checkliste zadan dla
zespotu lub harmonogram dziatan marketingowych — z uwzglednieniem Twoich zasobow i
ograniczen.

Przykiad z zycia:
Biuro rachunkowe przygotowywato nowg ustuge abonamentowg — Al pomogto opracowac
checkliste, harmonogram wdrozenia i tekst powitalny dla klientow.

Przyktadowy prompt:

~Jestem wiascicielem biura rachunkowego i wprowadzam nowg ustuge ‘opieki ksiegowej dla
startupow’. Potrzebuje checklisty zadan do przygotowania tej oferty (zarowno wewnetrznych,
jak i dla klienta), harmonogramu dziatan na 4 tygodnie oraz sugestii, jakie materiaty
powitalne wystac nowemu klientowi. Uwzglednij, ze mamy 2-osobowy zespof i ograniczony

czas.”
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I Slajd 2.6 — Pisanie odpowiedzi do klientéw

Nagtéwek:

(=) Oszczedz czas i napiecia — odpowiadaj z klasg, nawet w trudnych sytuacjach
Opis:

Al pomoze Ci utozy¢ odpowiedzi, ktére sg profesjonalne, empatyczne i konkretne —
szczegolnie gdy sytuacja jest napieta (reklamacje, opdznienia, odmowy).

Przykiad z zycia:
Pracowniczka recepcji hotelu z pomocg Al napisata odpowiedz na nieuzasadniong reklamacje

— klient zrozumiat sytuacje i wystawit pozytywng opinie za styl komunikacii.
Przyktadowy prompt:

~Jestem witascicielem hotelu. Klient napisat, ze pokoj byt za zimny i zgda zwrotu pieniedzy,
mimo ze ogrzewanie dziatato i nie zgtaszat problemu w trakcie pobytu. Napisz odpowiedz w
moim imieniu: uprzejmg, empatyczng, ale wyjasniajgcg, ze nie mozemy zwrocic pieniedzy —
zaproponuj za to rabat przy nastepnej rezerwacji. Ton: spokojny, uprzejmy, profesjonalny.
Format: gotowy tekst maila.”
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POR(]WNANIE 4. Poréwnanie modeli Al — ktéry do
MODELI Al
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czego sie nadaje?

*ChatGPT 4-turbo (OpenAl)
*Claude 3 Opus (Anthropic)
*Gemini 1.5 Pro (Google)
*Copilot (GPT-4) (Microsoft)
*Grok (v1/v1.5) (XAl — Elon Musk)




ChatGPT 4-
turbo

Claude 3 Opus

Gemini 1.5 Pro

Copilot (GPT-4)

Grok (v1/v1.5)
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& Producent

OpenAl

Anthropic

Google

Microsoft

XAl (Elon Musk)

@ Jezyk PL

Bardzo
dobry

Dobry

Bardzo
dobry

Sredni

K Brak PL

Q Najlepsze
do:

Strategia,
copywriting,
analiza danych,
edukacja,
prezentacje

Umowy,
dokumenty,
analiza PDF,
precyzyjne
wyjasnienia

Zintegrowane z
Google, szybkie
wyszukiwanie,
analiza danych

Excel, Word,
Outlook,
automatyzacja
biurowa

Reakcje w czasie

rzeczywistym, X
(Twitter),
szybkie dialogi

&2 DeepSeek / [ Kontekst

analiza plikéw

Tak (pliki,
linki, kod)

Tak

(najlepszy w
PDF)

Tak (drive,

dokumenty)

Ograniczone

(bez plikéw)

K Brak

(tokeny)

do 128 000
tokendéw

do 200 000
tokenow

do 1 min
tokenow

do 32 000
tokendéw

Niejawne

(= Styl

wypowiedzi

Ludzki,
adaptacyjny

Profesjonalny,
zwiezty

Dynamiczny,
kontekstowy

Formalny,
stuzbowy

Swobodny,
ironiczny

& Cena (2025)

S$20/mies.
(ChatGPT Plus)

Obecnie
bezptatny (po
rejestracji)

W Google One
Al Premium
(519,99/m)

Licencja
Microsoft 365
(biznes)

W subskrypcji X
Premium+

(516/m)
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podsumowanie

® DeepSeek / Przegladanie dokumentéw i stron:

ChatGPT — obstuguje PDF, Excel, obrazy, strony www (najbardziej elastyczny).

Claude — najlepszy w dtugich dokumentach i PDF-ach (czyta ponad 100 stron).

Gemini 1.5 Pro — analizuje pliki z Google Drive, PDF-y, strony, zdjecia.

Copilot — dziata gtdwnie w ramach pakietu Office, nie ma swobody przegladania plikow.

Grok — brak funkcji przeglagdania dokumentéw.



@ Ktéry do czego?

Zastosowanie

Strategia i analiza pomystow
biznesowych

Analiza umow i dokumentow prawnych
Copywriting i marketing (teksty, grafiki)

Excel, Word, PowerPoint
Praca na arkuszach, analiza danych

Ttumaczenia i przetwarzanie jezykowe

Rozmowy na zywo i luzny styl
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Najlepszy model
ChatGPT 4-turbo, Claude Opus

Claude Opus, Gemini
ChatGPT, Gemini
Copilot (MS365 z GPT-4)

ChatGPT 4-turbo + Advanced Data
Analysis

ChatGPT, Claude
Grok (tylko ENG i X)
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’ Whioski dla przedsiebiorcy:

e wnN

Jesli chcesz jeden model, ktdry robi wszystko dobrze — wybierz ChatGPT 4-turbo z
wersjg Plus.

Do analizy dokumentow PDF i umoéw — Claude Opus bezkonkurencyjny.

Jesli korzystasz duzo z Google Workspace — Gemini 1.5 Pro bedzie idealny.

Do automatyzacji biura (Word, Excel) — Copilot w MS365.

Grok raczej jako ciekawostka — nie nadaje sie do zastosowan w firmach PL.
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5. Plan dziatania na pierwszy tydzien po szkoleniu

Dzien 1 — Otworz nowy czat, wpisz swoj cel biznesowy i popros o pomoc.
Dzien 2 — Popros Al o streszczenie umowy lub dokumentu.

Dzien 3 — Zrob z Al plan marketingowy lub kampanie promocyjna.

Dzien 4 — Przetestuj, jak Al analizuje arkusz Excel lub dane.

Dzien 5 — Popros o 10 pomystow na zwiekszenie sprzedazy.

Dzien 6 — Naucz Al, jak wyglada Twoj styl komunikacji.

Dzien 7 — Zapytaj Al: ,,Co jeszcze moge z Tobg zrobi¢ w mojej firmie?”
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Dziekuje za uwage ©
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